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STARCOMMS PUTS MORE LOVE IN THE AIR WITH VALENTINE BUNDLE OFFER 

Lovers and  folks can now stretch the romance and good times of the Valentine season  for as 
long as  three months with  the ongoing valentine promotion  that  is giving all new Starcomms 
subscribers a treat like never before. And it is happening in every city, town and village where 
there is Starcomms network coverage. 

The Starcomms Valentine Bundle Offer  is a pair each of two types of mobile phones  (Huawei 
C228s & Motorola W385), which can be bought at a special price  for use by two people. The 
two people will be privileged to enjoy a special love gift of three months of free airtime that the 
network is offering.  

Any subscriber who buys a pair of Huawei C228s at a promotional  rate of N6,500 during  the 
promotion period of two months can give one to his mate as a Valentine’s gift. With a recharge 
of at least N250 a month on both phones, the subscribers will enjoy unlimited free on‐net calls 
to each other on  the pair of numbers which would have been activated with  the Starcomms 
love number feature. These goodies will last for three months from the moment of activation of 
the two phones. The benefits will be enjoyed also by subscribers who chose to buy a pair of the 
prestigious Motorola W385 at a discounted rate of N20,000. 

Meanwhile  all  the  phones  on  this  programme  will  immediately  be  aligned  to  the  normal 
Starcomms billing system for mobile phones three months after their first activation.  

The Starcomms Valentine promotion with the bundle of phones takes good feelings and sweet 
conversations beyond  the Valentine’s Day  far  into weeks  after  the  annual event. Young  and 
young‐at‐heart subscribers of Starcomms can now take advantage of the promo to make more 
days count for love and romance. 

This was  explained  by  the  Chief  Commercial Officer  of  Starcomms  Tushar Maheshwari who 
said: “The Starcomms Valentine’s bundle promo was borne out of our desire to give memorable 
lift  to  the  social  lives of our  subscribers. At  a  season  like  this, we  are proud  to  give  them  a 
unique experience  that will  last  in  their memory  till  the next season.  It  is our contribution  to 
making love last much more than on day of celebration” 
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